
Profesyonel Satı! E"itimi
Hedefinize ula!maya hazır mısınız?

• Size özel güncel satı! teknikleri

• Kesin performans artı!ı

• Sürdürülebilir yüksek satı!
performansı

Online

Profesyonel Satı! E"itiminin Amacı
Bu programın amacı sürdürülebilir yüksek satı! performansı  yaratmaktır.

Mevcut satı! ekibinizle,
Mevcut kaynaklarınızla,
Hiçbir ek yatırım yapmadan,

Sizi daha yüksek satı! rakamlarına ula!tırır.

Profesyonel Satı! E"itimine Kimler Katılabilir
Sürdürülebilir yüksek satı! performansı hedefleyen ve en fazla 5 ki!ilik satı! ekibi olan !irketler için
geli!tirilmi!tir.

Profesyonel satı! e"itimi, !irketinizin tüm çalı!anlarının katılımı ile gerçekle!tirilebilir.
E"itim sonrası geli!im ve takip çalı!maları satı! ekibi ile gerçekle!tirilecektir.

Daha kalabalık ekipleriniz için Terzi #!i Satı! E"itimi Programı'mıza ba!vurabilirsiniz.



Profesyonel Satı! E"itiminin #çeri"i

Her kurum ve ki!i benzersizken, e"itimler nasıl standart olabilir!

Her !irket ba!ka bir ki!iliktir.

Her !irketin kaynakları ve kısıtları birbirinden farklıdır.

Ba!arılı satı! e"itimleri, bu ki!ilik farklarını dikkate alarak yol gösterenlerdir.

Her ne kadar satı!ın evrensel kuralları aynı olsa da !irketlerin ki!ilikleri ihtiyaçlarını belirler. Sektör, 

rekabet, kaynaklar, co"rafya, personel gibi parametreler her firmanın ki!ili"ini olu!turur. Bu 

yüzden biz de profesyonel satı! e"itimi içeri"imizi ana hatlarıyla a!a"ıdaki !ekilde tasarlıyoruz.

$irketinizin potansiyelini ve hedeflerinizi de"erlendiriyoruz. 
#! modelinizi analiz ediyoruz.
Ekibinizin yapısını bilimsel çalı!malarla tespit ediyoruz. (Bireysel De"erlendirme Raporu).
Satı! ekibinizin ihtiyaç duydu"u, günümüz !artlarına uygun satı! tekniklerini  belirliyoruz
Gerçek verilere dayanarak 10 günlük süre içinde !irketinizin DNA’sına en uygun satı! e"itimi
içeri"ini hazırlıyoruz.
E"itimde gösterdi"imiz teknik ve yöntemlerin sahada tam olarak uygulanması için ekibinizi
birebir Satı! Koçlu"u, Yönetici Koçlu"u ve Takım Koçlukları ile destekliyoruz.  
Bu süreç sonunda, sistemi ve kültürü olan bir satı! ekibi olu!turuyoruz.!!!

Bireysel De"erlendirme Raporu
Ki!isel SWOT Analizidir.
Ki!ilik yapısını tanımlar.
Bireysel satı! tarzı olu!turulur.
Rapor sonuçları, ki!inin kendisine
birebir yorumlanır.
En fazla 5 ki!iye uygulanır.

Yönetici Koçlu"u
Yöneticinin ekibini bilgi ve veri temelinde
yönetmesini destekler.
#leti!im kalitesini güçlendirir.
Yöneticilik ve liderlik tarzını ke!feder.
Ekibini daha iyi tanımasının bir yoludur.
Ekibinde nasıl motivasyon yarataca"ının
farkına varır.
Yönetici ile birebir 2 seans gerçekle!tirilir.
!Seans süresi ortalama 90 dakikadır.

Satı! Koçlu"u
!Satı! becerileri üzerine birebir çalı!madır.
Ö"renilen bilginin tam olarak
uygulanmasını destekler.
Ki!inin a!makta zorlandı"ı engeller birlikte
a!ılır. 
Ki!iyi, güçlü oldu"u satı! tarzını ve
tekniklerini uygulamaya odaklar.
4 ki!i ile birebir 2 seans olmak üzere
toplam 8 seans gerçekle!tirilir.
!Seans süresi ortalama 60 dakikadır.

Takım Koçlu"u
Tüm ekibe ortak hedef belirler.
Tüm ekibin ortak lisan geli!tirmesini
sa"lar. 
Satı! ekibini hedefine odaklar.
Hedef ve verimlilik esasına göre çalı!ılır.
Her hafta 1 seans olmak üzere toplam 4
seans gerçekle!tirilir.
Seans süresi ortalama 120 dakikadır. 



Profesyonel Satı! E"itiminin Kazanımları
$irketinize özel hazırlanmı! güçlü bir içeri"e sahip olacaksınız.
Satı! ekibiniz, bu içeri"e ba"lı olarak çalı!acak ve performansı artacak.
Satı! ekibindeki herkes, Ki!isel SWOT Analizi ile kendi satı! tarzını ke!fedecek.
Günümüzün pandemi !artlarına uygun yeni nesil satı! teknikleri ile güçleneceksiniz.
$irketinizde satı! kültürü olu!turmak için ilk adımı atmı! olacaksınız. 
Program sonrasında, takip edilebilen ve satı!a götüren yol haritanızı olu!turmu! olacaksınız.

Profesyonel Satı! E"itimi Zaman Çizelgesi

Birinci Hafta - Ba!langıç
#lk 2 gün en az 6 saat Satı! E"itimi

#lk 2 ki!i için SWOT Analizi ve 1 seans Satı!
Koçlu"u

Tüm ekip için 1 seans Takım Koçlu"u

Üçüncü Hafta - Geli!im Takibi
#lk 2 ki!i için 1 seans Satı! Koçlu"u

Tüm ekip için 1 seans Takım Koçlu"u

#kinci Hafta - Geli!im Takibi
#kinci 2 ki!i için SWOT Analizi ve 1 seans
Satı! Koçlu"u

Yönetici için SWOT Analizi ve 1 seans
Yönetici Koçlu"u

Tüm ekip için 1 seans Takım Koçlu"u

Dördüncü Hafta - Geli!im Takibi
#kinci 2 ki!i için 1 seans Satı! Koçlu"u

Yönetici için 1 seans Yönetici Koçlu"u

Tüm ekip için 1 seans Takım Koçlu"u 

E"itim Bilgileri ve Detaylı Takvimi #ndirin

Profesyonel Satı! E"itimi Detayları

Platform

Online

Saat

10:00 – 17:00

E"itmen

Alper Bora

Ücret

12.000 TL + KDV

Süre

1 Ay

Ödeme Yöntemi



Di"er Kurumsal Paketlerimiz

Temel Satı! E"itimi

Seviye
Ba!langıç

Katılımcı Sayısı
Tüm $irket Çalı!anları

Satı! E"itimi
3 Saat

E"itim Platformu
Online

Ücret
3.000 TL + KDV

Hemen #nceleyin

#leri Satı! E"itimi

Seviye
$irketinize Özel Hazırlanır

Katılımcı Sayısı
Tüm $irket Çalı!anları 

Geli!im ve Takip Çalı!maları
Satı! Ekibiyle Takım Halinde 

Satı! Yöneticisiyle Birebir

Satı! E"itimi
6-8 Saat / 2 Gün

Yönetici Koçlu"u
2 Seans / Ki!i

Takım Koçlu"u
2 Seans

Program Süresi
2 Hafta

E"itim Platformu
Online

Ücret
8.000 TL + KDV

Hemen #nceleyin

Daha Fazlasına mı #htiyacınız Var?
Daha kapsamlı ve özelle!tirilmi! ihtiyaçlarınıza yönelik

Terzi #!i Satı! E"itimi Programı
hakkında bilgi almak için bize ula!ın.!

Hemen Ba!vurun, Sizi Arayalım



Profesyonel Satış Eğitimi Takvimi

Tanışma 
Toplantısı

Durum 
Değelendirmesi

Beklenti
Analizi

Seviye 
Tespiti

Bireysel
Değerlendirme

Raporları

İş Modeli
Tespiti

Kaynaklar
Kısıtlar

Hedef & Sonuç
Çerçevesi

Durum 
Değelendirmesi

Canlı
İş Ortamına

Ziyaret

Satış Ekibiyle
Birebir

Mülakat

Eğitim İçeriği
Tasarımı

Eğitim İçeriği
Tasarımı

Eğitim İçeriği
Tasarımı

Eğitim Öncesi Hazırlık Çalışması

Not-1: Eğitim öncesi hazırlık çalışmaları ve eğitim içeriği tasarımı için en fazla 10 günlük süre içinde gerçekleştirilir.

Profesyonel Satış Eğitimi Takvimi

SalıPtesi Çarş Perş Cuma Cmtesi Pazar

Satış Eğitimi
Online

1. Hafta: Satış Eğitimi ve Gelişim Takibi

Satış Eğitimi
Online

Satış Koçluğu
1. Kişi - 1/2

SWOT Analizi

Satış Koçluğu
2. Kişi - 1/2

SWOT Analizi

Takım Koçluğu
1/4

Satış Ekibiyle 
Takım Çalışması

Not-2: Eğitim takvimi genel akışı göstermektedir. Kesin günler ve saatler konusunda şirketle ortak takvim belirlenecektir.

Profesyonel Satış Eğitimi Takvimi

SalıPtesi Çarş Perş Cuma Cmtesi Pazar



2. Hafta: Gelişim Takibi

Satış Koçluğu
3. Kişi - 1/2

SWOT Analizi

Satış Koçluğu
4. Kişi - 1/2

SWOT Analizi

Takım Koçluğu
2/4

Satış Ekibiyle 
Takım Çalışması

Yönetici Koçluğu
5. Kişi - 1/2

SWOT Analizi

Not-2: Eğitim takvimi genel akışı göstermektedir. Kesin günler ve saatler konusunda şirketle ortak takvim belirlenecektir.

Profesyonel Satış Eğitimi Takvimi

SalıPtesi Çarş Perş Cuma Cmtesi Pazar

3. Hafta: Gelişim Takibi

Satış Koçluğu
1. Kişi - 2/2

Satış Koçluğu
2. Kişi - 2/2

Takım Koçluğu
3/4

Satış Ekibiyle 
Takım Çalışması

Not-2: Eğitim takvimi genel akışı göstermektedir. Kesin günler ve saatler konusunda şirketle ortak takvim belirlenecektir.

Profesyonel Satış Eğitimi Takvimi

SalıPtesi Çarş Perş Cuma Cmtesi Pazar



4. Hafta: Gelişim Takibi 

Satış Koçluğu
3. Kişi - 2/2

Satış Koçluğu
4. Kişi - 2/2

Takım Koçluğu
4/4

Satış Ekibiyle 
Takım Çalışması

Yönetici Koçluğu
5. Kişi - 2/2

Not-2: Eğitim takvimi genel akışı göstermektedir. Kesin günler ve saatler konusunda şirketle ortak takvim belirlenecektir.

Profesyonel Satış Eğitimi Takvimi

SalıPtesi Çarş Perş Cuma Cmtesi Pazar


